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Jak porownywac
oferty dostawcow

hal stalowych?

Nie daj sie ztapac
w putapke niskiej ceny!



https://www.borga.pl/

Jak poréwnywac oferty dostawcdéw hal stalowych i nie dac sie ztapa¢ w putapke niskiej ceny? BORGA

Wyaobraz sohie
taka sytuacje...

Zamawiasz produkt lub ustuge, ktéra jest skomplikowana, rozciggnieta w czasie
i wymaga duzego zaangazowania i zrozumienia Twoich potrzeb.

PRZYKEADOWO MOZE TO BYC...
ustuga konsultingowa

zakup i wdrozenie oprogramowania do Twojej firmy

E ustuga prawna

Na etapie rozmow wszystko jest w nalezytym porzadku. Masz wrazenie, ze dostawca
doskonale rozumie Twoje potrzeby i priorytety. Dostajesz oferte, wyglada to dobrze.
Decydujesz sie na zakup.

Ajednak... Kiedy rusza proces realizacji, nagle okazuje sie, ze w ofercie nie uwzgled-

niono petnego zakresu ustug, ktdry jest niezbedny do prawidtowej realizacji zlecenia.
Od dostawcy styszysz:

.Nie wspominat Pan, Ze to dla Pana wazne, wiec tego nie uwzglednilismy”.

Tymczasem oczekiwate$, ze skoro zwracasz sie z zapytaniem do specjalistow, wszystkie
najwazniejsze kwestie zostang uwzglednione. Nie musisz przeciez znac sie na wszystkim,
to dostawca powinien znac sie na swojej branzy.

W efekcie musisz doptacac za cos, czego wczesniej nie uwzgledniono w ofercie.

BRZMI ZNAJOMO?



BORGA

Podobne sytuacje
ztdarzaja sie w hudownictwie

R

Kto kiedykolwiek przeprowadzat

remaont, ten sie w cyrku nie Smieje.

To zrozumiate, ze chcemy uwierzy¢

fachowcom, ktérzy obiecujg za gro-

sze zrobi¢ z naszejtazienkiluksusowe

W przypadku hali najwiekszym bte-
dem, ktéry moze popetnic inwestor,
jest patrzenie na hale jak na produkt.
Wybierasz z katalogu ,gotowca”,
kupujesz i umieszczasz na swojej

=

Budowa hali stalowej to proces, kto-
ry wigze inwestora z wykonawca na
wiele miesiecy, a skutki ztego wyboru
mogg byc¢ odczuwalne przez lata.

W Borga czesto spotykamy klientéw,
ktdrzy trafiajg do nas dopiero po tym,
jak ,0kazyjna” oferta okazata sie kosz-

SPA. Kto by nie chciat? dziatce.
Warto jednak zadac sobie pytanie, czy To tak nie dziata.

wazniejsze s dla nas obietnice, czy towna lekgja.
efekty?

OKAZUJE SIE, ZE AZ...

90% inwestorow

miato w przesztosci negatywne doswiadczenia z branzg budowlana.
Czy to przez opdznienia, dodatkowe koszty, czy niska jakos¢ wykonania.

SKAD TAKIE NIEZADOWOLENIE?

E staba jako$¢ wykonania

nieskonczenie badz niepodjecie sie pracy

abuzywne zapisy umowy
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Dlaczego
tak sie dzieje?

:® o)

= [

Szukamy najszybszych i najtatwiejszych rozwigzan, Ufamy ,fachowcom” na stowo, nie weryfikujac ich
zamiast poswiecic czas na gruntowng analize ofert. wiedzy, doswiadczenia i jakosci poprzednich realizacji.

s ®

Kierujemy sie gtéwnie ceng, nie zwracajac uwagi, ze Nie prébujemy zdoby¢ wiedzy, ktéra pomoze nam
poréwnujemy oferty o zupetnie réznym zakresie, przez sprawdzi¢, czy oferta zawiera wszystko, co dla nas
€0 p6zniej musimy doptacac. wazne.

Dlatego, kiedy staniesz przed wyborem wykonawcy,
upewnij sie, Zze poréwnujesz te same ustugi.

Poznaj

10 kluczowych aspektaw,

ktére pomogg ocenic lepiej samego wykonawce oraz oferte.

m
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10 aspektow, ktore
warto wziac pod uwage
przy porownaniu ofert

W przypadku dtugoterminowego projektu, jakim jest budowa hali, fatwo po-
gubic sie w poszczegolnych etapach i zapomniec¢ o podstawowych kryteriach

wyboru.

Potencjalni dostawcy najczesciej bedg sie starali wywrze¢ na

Tobie presje i zmusi¢ do szybkiej decyzji — podrzucg wstepna
oferte i zaczna naciskac lub kusic.

To nie zakup nowej garderoby na zblizajgcy sie sezon, wiec nie
daj sie ztapac¢ na czasowe promocje. Poswiec czas, zeby dowie-
dziec sie co zawiera oferta oraz co reprezentuje firma, ktorg ja
przygotowata.

L czy POZORNE
JAKOSC 0SZCZEDNOSCI?
L czy SZYBKA
TRWAL
0s¢ PROWIZORKA?
DOBRA czy ,DO BRAMY
GWARANCIA | ZEGNAMY"?
ZNASZ TO?
B g ©
NISKACENA 'y LIMITOWANA S KROTKI CZAS
OFERTOWA OFERTA OKRESU PROMOCYJNEGO

W tym materiale znajdziesz liste punktdw, ktdére pozwolg Ci
realnie poréwnac oferty ,jabtko do jabtka". Na koricu znajdziesz
réwniez wygodng tabele, ktdrg mozesz wykorzystac, zeby tatwiej
wypunktowac analizowanych wykonawcow.

v

> SUGESTIA DALSZYCH
OBNIZEK CENY

WYBIERASZ NISKA CENE,
ANIE NAJLEPSZA OFERTE
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1. Firma wykonawcy

Przy budowie hali bedziesz wspotpracowat z dostawcg na réznych ptaszczy-
znach, w zaleznosci od ustalonego zakresu prac. Dlatego warto dowiedziec
sie 0 nim czegos wiecej i upewnic sie, ze bedzie solidnym partnerem w Twoim
przedsiewzieciu, nie zniknie nagle z rynku razem z Twojq zaliczka.

Q 0d czego zaczac¢? Wez pod lupe oferentdw i sprawdz podstawowe informacje o firmach. Znajdziesz je bez problemu w Internecie.

SIEDZIBA FIRMY

Adres powinien by¢ podany na stronie internetowej wykonawcy. Jesli firma nie posiada
swojej witryny, warto sie nad tym zastanowi¢. Wprawdzie nie ma obowigzku prowa-
dzenia strony internetowej, jednak kazda marka o stabilnej pozycji rynkowej, ktéra dba
0 swoj wizerunek, utatwia potencjalnym klientom dostep do informacji.

Firma twierdzi, ze jest producentem hal stalowych? Zweryfikuj, jak wyglada jej siedzi-
ba. Moze sie zdarzy¢, ze cata ,produkcja” odbywa sie w garazu, gdzie w rzeczywistosci
wykonuje sie kilka spawow i dogiecie jednego elementu w warunkach polowych. Skad
pochodzi reszta konstrukeji i kto bedzie w razie czego odpowiadat za reklamacje? Tym
zapewne ,producent” nie bedzie sie chwalit.

/A Wazne!

Upewnijsie, ze producent faktycznie ma zaktad produkcyjny, w ktérym powstanie Twoja kon-
strukcja. W kantrolowanych warunkach, z petnym nadzorem jakosci, z zachowaniem precyzji
i wymaganych standardow, przepiséw i norm.

@ Wskazowka

Whpisz adres firmy w Google Street View. Jesli zamiast siedziby widzisz blok mieszkalny,
by¢ moze rozmiary i doswiadczenie firmy prezentowane w sieci wymagajq doktadniejszej
weryfikacji w rzeczywistosci.




E KAPITAL ZAKLADOWY

Informacje o wysokosci kapitatu zaktadowego danej firmy znajdziesz w KRS. Jest to
kwota wpisana w umowie lub statucie, ktdra okresla wartos¢ wktaddw wspdlnikow lub
akcjonariuszy wniesionych na start. Minimalna kwota dla spétki z 0.0. wynasi obecnie
5000 zt. Jesli zastanawiasz sie nad inwestycja rzedu setek tysiecy ztotych, warto roz-
wazyc, czy jest to wystarczajgca kwota dla zabezpieczenia Twoich funduszy.

Niski kapitat zaktadowy najczesciej Swiadczy o tym, ze firma ogranicza swojg odpowie-
dzialnos¢ finansowg do minimum lub nie posiada odpowiedniego zaplecza, na przykfad
profesjonalnej siedziby, zaktadu produkcyjnego czy maszyn. Moze takze w ten sposob
minimalizowac swojg odpowiedzialnosc kapitatowa. Istnieje zatem duze ryzyko, ze
z dnia na dzierh moze znikngc z rynku razem z Twojg zaliczka.

@ Wskazéwka

Whpisz nazwe firmy, na przyktad ,sp. z 0.0.", w wyszukiwarke wraz z frazg ,kapitat za-
ktadowy", Zeby zweryfikowac, do jakiej wysokosci kapitatu odpowiada ona za swoje
zobowigzania.

DOSWIADCZENIE | REFERENCJE

Zwrd¢ uwage na doswiadczenie, referencje oraz stabilnosc finansowa firmy. Sprawdz,

czy wysokosc kapitatu zaktadowego stanowi realne zabezpieczenie dla Twojej inwestycji.




Jak poréwnywac oferty dostawcdéw hal stalowych i nie dac sie ztapa¢ w putapke niskiej ceny? BORGA
f 2 Z1af putapke )

2. Producent
czy tylko posrednik?

Nawet firmy, ktdre samodzielnie produkujg zaledwie jeden element konstrukgji,
lubig mdéwic o sobie ,producent”, zeby zyskac¢ wiekszg wiarygodnosc u klienta.

Sl

KTO JEST PRODUCENTEM?

Dowiedz sie, czy firma produkuje
cata konstrukcje, czy jest tylko po-
Srednikiem, ktéry zaopatruje sie
u firm zewnetrznych. Jest to wazne
miedzy innymi ze wzgledu na ewen-
tualne reklamacje. W przypadku
usterki bedziesz odsytany do pro-
ducentéw konkretnych elementéw
w celu naprawy gwarancyjnej, co
znacznie wydtuza i utrudnia szybka
i skuteczng naprawe.

Q

CO GWARANTUJE FIRMA?

Upewnij sie, ze producent posiada
certyfikaty jakosci (np. EN 1090)
i daje gwarancje na catos¢, a nie

tylko na poszczegGlne elementy.
Sprawd? tez, czy posiada podstawo-
we i rozszerzone certyfikaty jakosci.

N

GDZIE POWSTAIJE HALA?

Warto tez odwiedzi¢ zaktad pro-
dukcyjny, bo nic tak nie uspokaja
jak widok profesjonalnego parku ma-
szynowego z ustandaryzowang pro-
dukcja. Zobaczysz na wtasne oczy,
gdzie powstanie Twoja konstrukcja
i sprawdzisz, czy firma inwestuje
w swoj rozwoj. Jesli producent roz-
wija swoje zaplecze oznacza to, ze
chce dostarczac dopracowany i war-
tosciowy produkt lub ustuge.

/\ Wazne!

Jezeli firma twierdzi, ze jest producentem, a nim nie jest, masz do czynienia z wprowa-
dzaniem w btad, ktére podlega zgtoszeniu do UOKIK. Podejmowanie wspétpracy z firmami,
ktare juz na poczatku wprowadzaja klientéw w bfad, wigze sie z bardzo duzym ryzykiem.
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3. Rozwiazania
systemowe czy ogolne?

Nie kazda konstrukcja stalowa jest taka sama. Zwrd¢ uwage, czy producent
oferuje systemowe, sprawdzone rozwigzania [np. autorskie profile i potaczenia),
czy sktadanke czesci od raznych dostawcow. Drobny szczegot techniczny moze
zadecydowac, czy hala wytrzyma 20 lat, czy 10.

N

SPOSOB tACZENIA

(skrecane czy spawane)

Spawanie elementdw wykonuje sie w zaktadzie pro-
dukcyjnym, dzieki czemu masz pewnosc¢, ze spawy po-

wstaty w kontrolowanych i bezpiecznych warunkach, co
wptywa naich jakosc. Konstrukcje spawane pozwalajg

tez ograniczyc liczbe potgczen srubowych, ktore sg naj-

bardziej newralgicznymi miejscami konstrukcji.

(e

ZABEZPIECZENIE ANTYKOROZYJNE

(malowanie natryskowe czy galwanizacja)

Oba rozwigzania majg swoje plusy i minusy. Powtoka
malarska nie wnika tak gteboko jak ocynk, jednak jej
duza zaletg jest tatwos¢ naprawy. W halach stalowych
mechaniczne otarcia elementow konstrukcyjnych sa
naturalng konsekwencjg uzytkowania, a szybka napra-
wa takich miejsc znacznie ogranicza ryzyko powstania

korozji.
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4. Zakres
ohowiazkow wykonawcy

To czesty punkt zapalny. Jedna firma wlicza transport i roztadunek, inna nie.
Dopytaj, kto organizuje dZwig, kto odpowiada za fundamenty, kto zapewnia
zatadunek i roztadunek elementow.

|
N

Kiedy jeste$ skoncentrowany na samej hali tatwo zapomniec o catej infrastrukturze,
ktora jest niezbedna do jej realizacji. Pozornie koszty nie wydajg sie duze, ale ich suma
moze stanowic juz niematg kwote.

A Uwagal

Sprawdz, czy poréwnywane oferty majg ten sam zakres prac.W przypadku hal stalowych
taka weryfikacja bywa skomplikowana.

Jesli potrzebujesz wsparcia, mozesz skorzystac z naszej opcji profesjonalnego pordw-
nania ofert. Przyktad takiej analizy znajdziesz na koricu tego poradnika.

Przyktad

Firma logistyczna z centralnej Polski otrzymata oferte z bardzo atrakcyjng ceng. Transport i montaz byty w niej uwzgled-
nione, wiec inwestor uznat, ze wszystko jest dopiete. Dopiero w trakcie realizacji okazato sie, ze wykonawca nie przewidziat
wynajmu dzwigu o odpowiednim udZwigu do montazu konstrukcji. W kosztorysie wpisano ,sprzet budowlany w zakresie
inwestora”.

W praktyce oznaczato to dodatkowe 60 tys. zt za wynajem ciezkiego sprzetu na kilka tygodni.
Kiedy inwestor prabowat negocjowac, ustyszat:

+Ale przeciez to standard branzowy, ze inwestor zapewnia sprzet do roztadunku i montazu”.

Tyle ze w konkurencyjnych ofertach koszt dzwigu byt juz wliczony. W efekcie ,tansza” oferta okazata sie drozsza, a firma
musiata przeorganizowac¢ harmonogram dostaw, bo montaz opdznit sie o kolejne 2 tygodnie.

10
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5. Warunki
umowne 1 oferta

Nie podpisuj umowy w ciemno. Zanim wybierzesz wykonawce, doktadnie prze-
analizuj projekt umowy. Oferta powinna by¢ zawsze napisana w taki sposab,
Zeby byta jasna i zrozumiata. Zadnych gwiazdek i ukrytych zapiséw.

SPRAWDZ PRZEDE WSZYSTKIM...

JAKIE SA WARUNKI GWARANCJI | CENY?

Dowiedz sie, czy firma produkuje catg konstrukcje, czy jest tylko posrednikiem, ktéry
zaopatruje sie u firm zewnetrznych. Jest to wazne miedzy innymi ze wzgledu na ewen-
tualne reklamacje. W przypadku usterki bedziesz odsytany do producentéw konkret-
nych elementéw w celu naprawy gwarancyjnej, co znacznie wydtuza i utrudnia szybka
i skuteczng naprawe.

=¥ CZY SA ZAPISANE MECHANIZMY WYJSCIA Z UMOWY?

Warto sie upewni¢ w jakich przypadkach umowe mozna zerwac. Jesli dostawca nie
wywigzuje sie ze swoich zobowigzan [np. opdZnia dostawe konstrukgjil powiniene$ méc
bez konsekwencji zrezygnowac z ustugi. Dobrze takze mie¢ pewnosc, ze wykonawca

nie wycofa sie zumowy pod byle pretekstem, zeby np. wrdci¢ z wyzszg ceng ofertowa.

=N CZY NIE MA ZAPISOW ABUZYWNYCH?

Czyli takich, ktére chronig tylko jedna strone. Umowa powinna zabezpieczac interesy
obu stron w razie wystgpienia nieprzewidzianych wypadkéw.

/\ Wazne!

Ukryte koszty mogg dotyczy¢ transportu, montazu lub materiatéw dodatkowych.
Sprawdz, czy oferta nie zawiera gwiazdek ani niejasnych zapiséw, ktére mogg oznaczac
dodatkowe optaty.

N1
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Przyktad

Inwestor z branzy logistycznej podpisat umowe na hale stalowa. W zakresie byfa konstrukcja, obudowa z ptyt warstwowych oraz mon-

|
N

taz w okreslonym terminie. Plan byt prosty, nowa hala miata ruszy¢ przed sezonem, aby firma mogta obstuzy¢ Swiezo wygrany kontrakt.
Problem pojawit sie po stronie inwestora. Formalnosci przeciggnety sie i nastapito opdZnienie ze strony firmy przygotowujgcej
fundamenty. Gdy inwestor zadzwonit do wykonawcy z informacja, ze montaz trzeba przesungc o kilka tygodni, ustyszat:

W tym terminie nie utrzymamy juz ceny na ptyty warstwowe. Dostawca zmienit warunki, a my nie bedziemy doktadac
do realizacji. Potrzebne jest spisanie aneksu i doptata”.

Inwestor odmowit. Opéznienie nie wygladato na powad do tak duzej podwyzki. W efekcie wykonawca zagrozit zerwaniem umowy,
€0 zmusito inwestara do wyrazenia zgody na padpisanie niekarzystnego aneksu i podwyzszenie kosztow.

@ Warto wiedzie¢

To wtasnie takie niuanse, jak brak gwarancji ceny czy zapisy umozliwiajgce zerwanie
umowy przez wykonawce z btahego powodu, najczesciej stajg sie ,ukrytymi kosztami”,
ktére inwestor odkrywa dopiero w trakcie budowy.

B. Usiugi
dodatkowe w cenie

Z pozoru drobne elementy, jak projekty, wizualizacje, dokumentacja czy serwis,
potrafig zmieni¢ obraz oferty. W pierwszym momencie mozesz o tym nie my-
Slec, ale takie bonusy znacznie utatwiajg caty proces inwestycyjny. Nie tylko
nie musisz za nie pfacic, ale tez oszczedzasz czas, bo nie musisz szukac dodat-
kowych specjalistow.

SPRAWDZ, CO NAPRAWDE JEST W CENIE...

W BORGA klienci zyskuja m.in. przedtuzong gwarancje, system BORGA Connect oraz BORGA
Design, ktdre czesto w innych firmach sg ustugami dodatkowymi.

12
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PRZYKLADOWE UStUGI DODATKOWE W BORGA

KONCEPCJIA OFERTA ARCHITEKTURA

PROJEKTOWANIE PRODUKCIA MONTAZ PZR:KC:E';%‘ OBSLUGA
HALI ’ HALI ' i POREALIZACYINA

Faza koncepcyjno-ofertowa Faza koncepcyjno-ofertowa Faza koncepcyjno-ofertowa Uzytkowanie

| | .
BORGA BORGA rs‘ : .“}DRGA GWARANCJA
DESIGN DESIGN Y/ v &/ CONNECT  ©b ZE STALI
Ubezpieczenie Gwarancja
zwrotu naliczki terminowego
wykonania

7. Bezpleczenstwo
inwestycii
Bardzo tatwo o tym zapomnie¢, kiedy oferenci zarzucajg Cie szczegdtami tech-

nicznymi i kuszg jak najnizszg ceng. Pamietaj, ze chodzi tu o Twoje pienigdze,
i to niemate. Upewnij sie, ze bedg odpowiednio zabezpieczone.

UBEZPIECZENIE ZWROTU ZALICZKI

Zyskujesz pewnos¢, ze w razie problemdw Twoja zaliczka nie
przepadnie. Jesli dostawca nie chce udzieli¢ takiego zabezpie-
Czenia, zastanow sie czy nie kryja sie za tym nieuczciwe prakty-
ki. Szczegdlnie jezeli w punkcie pierwszym mamy maty kapitat
zaktadowy i firme z niewielkim doswiadczeniem.

GWARANCJA TERMINOWEJ REALIZACJI

Jako inwestor zapewne doktadnie planujesz, na kiedy potrzebna
jest gotowa hala. Kazdy dzieri opdznienia o0znacza niemate straty.
Dzieki gwarancji terminowego wykonania nie ryzykujesz swoim
kapitatem, a w razie przesuniecia harmonogramu otrzymasz
rekompensate.

13
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8. Pozostale
wyposazenie

Bramy, swietliki, rynny to nie detale, tylko integralne elementy, ktore wpty-
wajg na trwatosc¢ i komfort uzytkowania hali. Tanie bramy potrafig po roku sie
klinowac, a swietliki z niskiej jakoSci tworzywa zdtkng po jednym sezonie.

Producenci z wieloletnim doswiadczeniem uzywajg tylko prze-
testowanych kampaonentow. Nie ryzykujg tanich zamiennikdw
Z ograniczonym czasem przydatnosci. Najtarisze komponenty
wptyng wprawdzie na obnizenie ceny ofertowej, ale beda po-
wodowac olbrzymie problemy na etapie eksploatacji, ktorych
rozwigzanie moze by¢ wyjatkowo kosztowne.

Wybieraj komponenty z gwarancja i od sprawdzonych producen-
tow. Czasami lepiej wybrac nieco drozszg oferte, ktdra zawiera
wyposazenie wysokiej klasy, niz 0szczedzi¢ na poczatku, zeby
doptacac do p6zniejszych napraw i wymian.

14



9. Gwarancja
1 opieka serwisowa

BORGA

Hale stalowe nalezg do obiektdw uzytkowanych intensywnie, dlatego warto
sie zabezpieczy¢ na wypadek ewentualnych usterek. Dowiedz sie, jakie zabez-

pieczenia oferuje producent.

© e

DEUGOSC | WARUNKI ZAKRES GWARANCYJNY
Jak dtugo obowigzuje gwarancja Czy producent oferuje mozliwosc
i co doktadnie obejmuje? przedtuzenia gwarancji oraz czy

obejmuje ona catg konstrukcje
i poszczegtlne elementy?

10. Zakres cenowy

iR

SERWIS USTEREK

Czy serwis dziata w Polsce oraz
jaki jest czas reakcji na zgtosze-
nie usterek?

Na koniec — poréwnuj nie tylko kwoty, ale zakres, ktory obejmuja.

To, co na pierwszy rzut oka wydaje sie drozsze, w praktyce moze byc tansze dzieki szer-
szej gwarancji, lepszym materiatom i braku ,dodatkdw” doliczanych pézniej. Pozornie
drozsza oferta moze by¢ przygotowana w sposob bardziej kompleksowy i transparentny,
dzieki czemu lepiej odzwierciedla rzeczywisty koszt inwestycji.

Nizsza cena ofertowa moze natomiast oznacza¢, ze w ofercie nie uwzgledniono wielu
elementéw lub oszczedzono na jakosci. Dodatkowe koszty i tak poniesiesz, tylko bedg
odroczone w czasie i trudniejsze do oszacowania na poczatku inwestycji.
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Tahela
porownawcza ofert

Wybrates juz kilka ofert, ktdre zamierzasz rozwazyc? Ponizsza tabela pomoze
Ci okresli¢ i pordwnac ich zawartos¢ w tatwy i uporzgdkowany sposob.

Przypisz odpowiednig liczbe punktéw od 1do 3 kazdemu czynnikowi poréw-
nawczemu i podlicz ich sume. Uzyskany wynik pomoze Ci oceni¢, nad ktorg
ofertg warto sie powaznie zastanowic, a na ktore nie warto poswiecac czasu.

KRYTERIUM OFERTAA OFERTAB OFERTAC

(0-3pkt] (0-3 pkt] (0-3 pkt]

1. Czy firma wykonawcy jest transparentna?
[np. NIP/Siedziba/Kapitat Zaktadowy]

Im wiecej jasnych informacji, tym wieksza ilos¢ punktow.
+ 0 pkt-brakjasnych informacji o firmie
« 1pkt - informacje budzg zastrzezenia (niski kapitat zaktadowy, siedziba w domu
jednorodzinnym, brak przyktadowych realizacji)
« 2 pkt — niektoére z elementéw budza zastrzezenia
+ 3pkt —zaden z elementéw nie budzi zastrzezen

2. Producent czy posrednik?
[np. Zaktad produkcyjny/zakres produkcjil

Im wiekszy zakres produkcjii bardziej profesjonalny zakfad, tym wieksza ilos¢ punktdw.
«+ 0 pkt — dostawca wprowadza w btad (twierdzi, ze jest producentem, a nim nie jest]
« 1pkt — dostawca [nie produkuje zadnych elementéw)
« 2 pkt — produkuje pojedyncze elementy
+ 3 pkt — produkuje catos¢ konstrukgji



KRYTERIUM OFERTAA OFERTAB

(0-3 pkt) (0-3 pkt)

3. Jakie rozwigzania proponowane sa w ofercie?
[np. Systemowe/ogdlne]

Im wiecej systemowych autorskich rozwigzan, tym wieksza optymalizacja i wieksza ilosc
punktow.

+ 0 pkt - brak wtasnego systemu

+ 1pkt — brak wtasnego systemu

« 2 pkt —wtasny system

« 3 pkt —wtasny system

4. Jaki jest zakres obowigzkéw wykonawcy?
[np. Transport/roztadunek/niezbedne maszyny/zaplecze socjalne/montaz]

Im wiekszy zakres obowigzkéw wliczony w oferte, tym mniejsze koszty dodatkowe, a wiec
wieksze ilo$¢ punktow.
« 0pkt - brakjasnych informagji
 1pkt — podstawowe obowigzki — duzo dziatar zostaje po stronie inwestora
« 2 pkt — catosc zadan w zakresie halilezy po stronie dostawcy
- 3pkt — dostawca oferuje dziatania takze poza zakresem samej hali / generalne
wykonawstwo

5. Jakie s3 warunki umowne i oferta?
[np. Gwarancje/zabezpieczenia/kary umowne]

Im korzystniejsze warunki, tym wieksza ilo$¢ punktow.
« 0 pkt —brakumowy przy ofercie
+ 1pkt — umowa ma zapisy tylko na korzysc¢ dostawcy
« 2 pkt — zdarzaja sie niejasne zapisy w umowie
+ 3 pkt —jasne zapisy zabezpieczajace obie strony

6. Jakie ustugi dodatkowe sa w cenie?
[np. Projekty/Dokumentacja/Konsultacje/Mozliwos¢ przedtuzenia gwarancjil

Im wiecej dodatkowych ustug w cenie, tym wyzsza punktacja.
0 pkt — brak ustug dodatkowych w cenie i niepetny zakres oferty
« 1pkt — brak ustug dodatkowych w cenie
+ 2 pkt —ustugi dodatkowe w cenie
+ 3 pkt — ustugi dodatkowe w cenie oraz mozliwosc¢ petnego zakresu

BORGA

OFERTA C
(0-3 pkt)
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KRYTERIUM OFERTAA OFERTAB OFERTAC

(0-3 pkt) (0-3 pkt) (0-3 pkt)

7. Jak oferent dba o bezpieczenstwo inwestycji?
[np. Gwarancja terminéw/Ubezpieczenie zaliczki]

Im wiecej dodatkowego zabezpieczenia dla inwestora, tym wieksza ilos¢ punktow.
« 0 pkt —brak zapisdw zabezpieczajgcych inwestycje i partner o podwyzszonym
ryzyku [patrz pkt.1 - firma wykonawcy)
+ 1pkt — brak zapiséw zabezpieczajacych inwestycje
2 pkt —zabezpieczenie zaliczki lub terminu
« 3 pkt — zabezpieczenie zaliczki i terminu

8. Jaka jest jakos¢ wyposazenia hali?
[np. Bramy/Swietliki/Oknal

Im lepszej jakosci wyposazenie wliczone w cene, tym wiekszy standard hali i mniejsze ryzyko
dodatkowych kosztéw, a wiec wieksza ilos¢ punktow.

« 0pkt —brakjasnejinformacji o producentach dodatkowego wyposazenia

« 1pkt — producenciz najnizszej pétki cenowej i jakosciowej

« 2 pkt — producenci z dobrym stosunkiem jakosci do ceny

+ 3 pkt - producenci wiodacy

9. Jaka jest gwarancja i serwis?
[np. Dtugos¢ gwarancji/Opieka serwisowal

Im dtuzsza gwarancja i dodatkowy serwis, tym wieksza ilos¢ punktow.
0 pkt —brak gwarancjii opieki serwisowej
- 1pkt — minimalna gwarancja (3 lata) i opieka serwisowa
- 2 pkt —wydtuzona gwarancja 3-5 lat) oraz tatwo dostepna i sprawna opieka
serwisowa
« 3 pkt — znacznie wydtuzona gwarancja (powyzej 5 lat) oraz tatwo dostepna
i sprawna opieka serwisowa

10. Co jest objete ceng ofertowa?
[Zakres oferty]

. . . PR . . . Suma punktéw Suma punktéw Suma punktéw
Padlicz teraz wszystkie punkty i sprawdz, w jakim przedziale plasuje sie wynik. Oferta A Oferta B Oferta C

O\ Poznaj wynik! Na kolejnej stronie znajdziesz podsumowanie punktacji i wyjasnienie, ktére pozwoli Ci wybrac korzystniejsza oferte.
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Jak czytac wynik?

Powyzsza checklista pozwoli Ci w uproszczony sposéb, w domowym zaciszu,
przeprowadzi¢ wtasng analize otrzymanych ofert.

© © ®

24 - 27 pkt 19 - 23 pkt ponizej 19 pkt

Oferta godna zaufania, komplekso- Dobra oferta, ale warto doktadnie Wysokie ryzyko probleméw lub nie-
wa, bez ukrytych kosztow przeanalizowa¢ umowe. Scistosci w zakresie oferty.

Jedli czujesz, ze potrzebujesz czego$ wiecej, poréwnania catego zakresu oferty, rozwigzan i materiatéw, po prostu kompleksowej
i wyczerpujacej analizy, ktdra jasno wskaze oraz podkresli réznice, skorzystaj z naszej bezptatnej opcji szczegétowego porédwnania ofert.

O\ Jak wyglada taka analiza? Zobacz na przyktadzie jednego z inwestordw, ktéry juz z niej skorzystat.
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https://www.borga.pl/
https://www.borga.pl/
https://maps.app.goo.gl/aD14GatQWCWwRW4K8
https://maps.app.goo.gl/gDeUh6PCw4YRwpfMA
https://www.borga.pl/sztuka-niezawodnych%20konstrukcji/#full-form
https://www.borga.pl/blog/
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